SERVICOS DE BANDA KA
VIA SATELITE NO BRASIL

NOVAS ROTAS DE VENDAS
PARA PROVEDORES DE
INTERNET REGIONAIS
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Analise de Mercado

Principais dados de acesso a Internet no Brasil
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33.31

Milhoes de residéncias
sem acesso a Internet

59,1%

Residéncias sem acesso a
Internet

Atualmente, somente 40,90% das residéncias no Brasil possuem acesso a Internet. Existe uma grande oportunidade dentro
deste mercado para conectar residéncias que hoje nao possuem conexao utilizando o satélite como solucao.

Fonte: Anatel, Novembro de 2018



INTRODUCAO

Por que Satélite?

COBERTURA GLOBAL

100% da populacdo sob a
cobertura do satélite pode ser
conectada

hlspamar°'

FACIL IMPLEMENTAGCAO COMPETITIVO

Equipamentos compactos e de Oferta competitiva de produtos
facil instalagcdao, sem necessidade em termos de desempenho e
de infraestrutura complexa precos.
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INTRODUCAO hispamar -

Satélites HTS

SATELITES DE ALTA CAPACIDADE ABREM
UMA NOVA ERA PARA O MERCADO
CONSUMER BROADBAND

* Arquiteturas HTS com Spot Beams multiplos e reutilizacao
de frequéncia aumentam significativamente a banda do
satélite.

* Mercado que permite ganho em escala, reduzindo o custo
do servico e do terminal e popularizando o acesso a
Internet via satélite para o mercado residencial.

* Os satélites HTS trazem em sua carga util recursos
adicionais proporcionando maior eficiéncia para os
provedores de servico.
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INTRODUCAO

Satélites HTS
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Wide Beam

Banda ku

Cobertura Global
Wide Beam

Servicos Homogéneos
Dentro da cobertura dosatélite
(broadcast)

Mesma frequéncia
Dentro do mesmobeam

Atenuacao meédia porchuva
Devido a faixa de frequéncia média

hlspamar°'

HTS
Banda Ka

Cobertura por Spot Beam
Mais ganho e diretividade

Servicos locais

Focado em regides de grande
demanda (broadband)

Reutilizacdo de frequéncia
Maior eficiéncia em custos

Atenuacao por chuva
Devido a altafrequéncia
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INTRODUCAO

AMAZONAS 3 & 5 Brasil — Visao geral

AMAZONAS 3 & 5 permite comunicacao entre
beams em banda Ka

1 9 Spot beams
3 AMZ3 + 16 (12 ativos) AMZ5

-rfy Gbps®
y / 'S
[ 48 1 6 . 4 10,4Gbps FWD & 6,5Gbps RTN

3)
;‘% 208 K hjusrﬁgfo maximo de

usuarios

(1) Considerando DVB-S2x/DVB-RCS

N >145
> 48

(2) 3,03 habitantes por residéncia de acordo com o Instituto Brasileiro de Gestdo e Pesquisa (IBGP), 2015.

(3) Considerando 50Kbps de CIR

Milhdes
De pessoas
cobertas

Milhdes®
De residéncias
cobertas

([ ] (<
hispamar *~ B’
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INTRODUCAO hispamar -

Modelo de Negdcio HISPAMAR & GILAT

HISPAMAR DESENVOLVEU UM MODELO DE VENDA COM BAIXO RISCO PARA O ISP

* No modelo proposto, a Hispamar cuida do segmento espacial e da infraestrutura de HUB, além de
ALUGAR o terminal do usuario.

e O ISP é responsavel pela comercializacao, instalacdo e faturamento ao usuario final.

* Provedores ®
hispamar A




SERVICO RESIDENCIAL E
CORPORATIVO DE BANDA LARGA
VIA SATELITE 3
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BANDA LARGA RESIDENCIAL E
CORPORATIVO

Modelo de Comercializacao

hlspamar°'

A PROPOSTA DA HISPAMAR PARA A COMERCIALIZArC® Q, PYA

RISCOS FINANCEIROS E COMERCIAIS PARAO ISP é

SIMPLIFICANDO O PROCESSO E A OPERACAO Q,\

* A proposta é baseada no modelo de cobr Qsoaal)
por usuario ativo, servico e terminal dr oo

* O terminal do usuario é 100% A’ QQ’ Jiminuindo a
barreira de entrada principal .¢ao de Internet

via satélite. QQ~

* Mix de produtos cor O N comparacao ao
praticado pelo m '%

* Ao ISP cab- «Q’ comercializar os produtos para o ,
usuaric & .ar a instalacao e o faturamento. -

\
> ,
o 10



BANDA LARGA RESIDENCIAL E CORPORATIVO

Exemplo de Portfolio de Produtos para Provedores de Servigos Telecom

hlspamar°‘

Velocidade 15 Mbps / 1,5 Mbps

Franquia 10 GB

Free Zone (1) 24:00 -8:00 h

RS 199,90/Mes

. ico(2
Terminal+ Servico 48,75 USD/month

Notes:

(1) Free zone: Ndo consome franquia

(2) Prego estimado : PIS COFINS 3,65%, ICMS 30%, FUST 1%, FUNTEL 0,5%.

4,1BRL/USD

25 Mbps / 2,5 Mbps

30 GB

24:00 - 8:00 h

RS 299,90/Mes
73,15 USD/month

30 Mbps / 3Mbps

40 GB

24:00 - 8:00 h

RS 399,90/Mes
97,54 USD/month
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OUTROS MODELOS DE SERVICOS
PARA PROVEDORES DE INTERNET
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expresswifi

oy facebook

A PROPOSTA DA HISPAMAR E FACEBOOK PARA “CONECTAR OS
DESCONECTADOS” .

A proposta é baseada no modelo de venda de VOUCHERS para
usuarios finais em parceria com ISPs.

Zero CAPEX para o Provedor de Internet, a Hispamar faz a
consignacao de todo o Kit Express WiFi by Facebook.

Provedor de Internet Instala, mantem e nomeia seus
revendedores.

Planos de dados flexiveis e adaptaveis a cada regiao.

hlspamar°'




expresswifi

oy facebook

A PROPOSTA DA HISPAMAR E FACEBOOK PARA “CONECTAR OS
DESCONECTADOS” .

* Implantacdo rapida, eficiente e reutilizavel.

A tecnologia WIiFi é compativel com a maioria dos
terminais que os usuarios ja possuem.

* Flexibilidade no crescimento e dimensionamento.
e Aproxima a cidadania da digitalizacao

* Possibilidade de estabelecer modelos de negdcios
adaptaveis a cada regiao do Brasil.




MODELO DE COLABORACAO

Regras e Responsabilidades

[
hispamar *
expresswifi

oy facebook

e Cobertura no Brasil com a frota de satélitesem
banda Ku e Ka

o
°
Servicos gerenciados que permitem reduzir o tempo h IS pas a t

de lancamento de produtos e facilitar a operacao de
NOSSOs parceiros

Solucdo e plataforma de gestdo e acesso

e expresswifi

Flexibilidade e escalabilidade na

implantacdo e modelos de negdcios oy facebook

final de forma direta ou via intermediario
* Implantacdo simples & répida. REGIONAL

®§ * QOpera e comercializa o servico ao usuario PROVEDOR DE INTERNET
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MODELO DE COLABORACAO hisparmar™

Cadeis de Valor e Modelo de Negécio

&

Venda de vouchers
—  0€ conexdo prepago ‘4

7/ 1\\ . l.
@o ((( ))) Vouchers
D=, ‘

r.o 9
4 <z

o0
Ponto deventa

Faturamento
Plataforma HOTSPOT
de gestao WIFI
O Public WiFi

Operacdo da Rede

O ISP faz a instalagdo, operagao e manutengao
da rede e a comercializagcdo ao usuario final de

Hispasat e Facebok entregam a
ngcj capacidade via satélite, investe no ' ' . e
= forma direta ou mediante intermediarios por
meio de vouchers.

hotspot WIFl e na plataforma de gestao
da rede.

[@ O modelo de negocio esta baseado no COMPARTILHAMENTO DA RECEITA obtido através da venda de
VOUCHERS de conectividade WiFi ao usuario final.
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MODELO DE COLABORACAO

. . *. expresswifi
Proposta de Compartilhamento de Custos e Receitas hlspasat Efucebook
CAPEX RECEITA
100% Custos de Instalacao 40%*

PROVEDOR DE INTERNET ~
e Manutengao

HISPASAT e FACEBOOK 100% custos dos

equipamentos (Vsat+WIFI)
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hlspamar°'

SVNO - Operador Virtual da Rede
Satelital

A PROPOSTA DA HISPAMAR PARA TORNAR PROVEDORES DE INTERNET EM
OPERADORES VIRTUAIS DE REDES DE BANDA LARGA VIA SATELITE

* ISP cria e opera seus proprios produtos de Banda Larga.
* NOCSVNO do ISP espelhado na Hispamar.

* Flexibilidade no crescimento e dimensionamento.

* Bilhetagem feita diretamente pelo ISP.

* Possibilidade de estabelecer modelos de negdcios
adaptaveis a cada regiao do Brasil.



REDE DE REDUNDACIA
CORPORATIVO
PME

hlspasat"



Rede de Redundancia Regional / hispamar”
Nacional

A PROPOSTA DE REDES REDUNDANTES VIA SATELITE DA HISPAMAR PARA %
PROVEDORES DE INTERNET ,

* ISP cria e opera seus proprios produtos de redundancia .

* NOCdo ISP espelhado na Hispamar.
DATA
w'g‘pggf

* Flexibilidade no crescimento e dimensionamento. Ve

* Bilhetagem feita diretamente pelo ISP.

* Possibilidade de estabelecer modelos de negodcios
adaptaveis a cada regiao do Brasil.

 Servico de Valor Agregado ao servicos de fibra ou radio.



Rede de Banda Larga - AGRO hispamar-

A PROPOSTA DE CONECTIVIDADE AGRO VIA SATELITE DA HISPAMAR PARA
PROVEDORES DE INTERNET

* Conectividade
* Mobilidade

° loT

. Cencoreamento T meie W

* Drones

c M2M



Infografico hlspamar°'

Logistica mobile
* Gestdo avista
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Plantio “on-line”
* Gestdo a vista

Frente de tratos
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Joeval Martins
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